rJ Szkolenie Negocjacje zakupowe

Terminy szkolenia

e 20-21 sierpnia 2025 Gdansk e 22-23 pazdziernika 2025 Wroctaw
e 10-11 wrzesnia 2025 Katowice e 19-20 listopada 2025 Warszawa
e 1-2 pazdziernika 2025 Poznah e 10-11 grudnia 2025 Zakopane

Opis szkolenia i cel

Trening jest dwudniowym kompendium praktyki wptywu negocjacyjnego, opartym na
wysokozaawansowanych technikach psychologicznych i socjotechnicznych. W przebiegu
treningu trener uwzglednia najnowsze i najbardziej efektywne w roli negocjacyjnej osiggniecia
neurolingwistyki (wptyw stéw, sktadni i stylistyki wypowiedzi na uktad nerwowy odbiorcy),
psychologii stosowanej i psychologii temperamentu. Trening jest uzupetniony wiedzg i licznymi
¢wiczeniami z zakresu psychodiagnostyki tzn. umiejetnosci rozpoznawania u ludzi tych cech
osobowosci, ktére maja znaczenie dla wyboru optymalnych technik w dialogu. Tym samym
trening jest dydaktycznie zaprojektowany jako poziom zaawansowany o bogatym repertuarze
technik zawodowych.
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rJ Szkolenie Negocjacje zakupowe

Powszechny dostep do informacji i rosnagce doswiadczenie sprzedawcéw powoduje, iz
negocjacje zakupowe sg w tej chwili bardziej wymagajacym procesem niz miato to miejsce
jeszcze kilka lat temu. Jednym z kluczowych elementéw niezbednym do ztamania schematu w
jakim tkwig dzisiejsi ,,zakupowcy”, bedzie analiza - “Do czego przyzwyczailiSmy aktualnych
dostawcdéw w zakresie negocjacji z naszg firma”. Zweryfikujemy sposdéb aktualnie prowadzonych
przez uczestnikéw sposobdw przygotowania i prowadzenia negocjacji. Swieze spojrzenie,
pozwoli na znacznie bardziej strategiczne podejscie do tego jaki sposdb na negocjacje z naszg
firma przyjmuje Dostawca vs . jakie dziatania nalezy podja¢ po stronie Zakupowca aby uzyskac
wiecej.

Cele treningu jest wyposazenie Uczestnikéw w umiejetnosci identyfikacji sygnatéw zachowan
taktycznych, manipulujacych po stronie Dostawcy oraz zastosowac odpowiednig kontrreakcje.

Z drugiej strony, uczestnicy uzyskajg wiedze w zakresie sposobdéw kalkulacji rzeczywistych
mozliwosci cenowych a co za tym idzie wielkosci ,bufora negocjacyjnego” z jakim mamy do
czynienia. Poznajg réwniez nowoczesne techniki negocjacyjne, ktdére sg wdrazane w wielu
firmach na catym S$wiecie. Dzieki temu Uczestnicy bedg mogli uzyskiwa¢ wieksze ustepstwa
podnoszac swojg skutecznos$¢. Dodatkowo, postugujac sie miekkimi regutami wywierania
wplywu uczestnicy szkolenia bedg potrafili ksztattowad kontakty z Dostawcami w taki sposéb
aby osiggac swoje cele podtrzymujgc jednoczesnie wysoki poziom relacji.

Korzysci dla uczestnikéw

poznanie swoich witasnych predyspozycji w 3 gtéwnych obszarach kompetencji
negocjacyjnych,

uzyskanie dostepu do wiedzy wykorzystywanej przez negocjatoréw kontraktowych,
mozliwos¢ udziatu w praktycznym treningu utrwalajgcym nowe metody pracy,

znaczne podniesienie mozliwosci poprawy warunkéw zakupowych.

Metody szkolenia

symulacje negocjacyjne angazujace uczestnikébw w prawdziwe Case Study (Studium
przypadku) firm na rynku polskim,

¢wiczenia analityczne z wykorzystaniem rzeczywistych danych,

budowa scenariuszy faktycznych sytuacji negocjacyjnych z branz uczestnikéw szkolenia,
prezentacja zastrzezonych Metod i Narzedzi Negocjacyjnych,

wizualizacje rozwigzah oparte na metodyce Visual Thinking,

weryfikacja stopnia utrwalenia poznanych metod i rozwigzan - (Quick Reaction Training).
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p Szkolenie Negocjacje zakupowe

Czas trwania

16 godzin dydaktycznych - 2 dni

Program szkolenia

1. Scenariusze ksztattowania relacji biznesowych ze wzgledu na pozycje negocjacyjna:
. z monopolistg - ,Dawid i Goliat”,
. z robwnorzednym partnerem - ,Przecigganie liny”,
. ze stabszym partnerem - ,Cytryna”.
2. Weryfikacja rzeczywistych mozliwosci cenowych przy negocjacjach zakupowych:
. analiza oferty przy zastosowaniu Cost Model oraz VCA,
. narzedzia analityczne umozliwiajgce drgzenie ,,dna negocjacyjnego”,
. “sztuczki” sprzedazowe Dostawcé4w jako okazja do uzyskania przewagi
taktycznej.
3. Najczestsze btedy popetniane przez Kupcéw podczas:
. negocjacji kontraktowych - materiaty i Srodki produkcji,
. negocjacji jednorazowych - Srodki trwate,
. koniecznosci renegocjacji ustalonych wczesniej warunkéw
4. Planowanie sekwencji negocjacji w zaleznosci od uzyskiwanych efektéw:
. scenariusz wariantowy Fisher'a i Ury'ego - obnizanie poczucia sity
przetargowej Dostawcy,
. zasady konstruowania propozycji wigzanych,
L] metoda Matrycy Szachowej,
. zmiana strategii podczas negocjacji umozliwiajgca porozumienie.

5. Sposoby obrony na oddziatywanie emocjonalne Dostawcéw na Kupca:

= “Dobry Kumpel” - w rzeczywistosci : pozorne partnerstwo,

= “Unizony stuga” - w rzeczywistosci : zmiekczanie poprzez wzbudzanie
litosci,

= “Chtodny analityk” - w rzeczywistosci : selektywne manipulowanie

informacjami i danymi we wtasnym interesie.
6. Techniki reagowania w trudnych sytuacjach:
. nowe fakty/informacje ze strony dostawcy - np. konieczno$¢ wprowadzenia
podwyzki,
. propozycje ,wigzane” utrudniajgce rzeczywistg kalkulacje ceny zakupu,
. przedtuzajacy sie impas - demonstracja postawy Dostawcy “nie musze, nie

zalezy mi”.
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Harmonogram

HARMONOGRAM

Rejestracja uczestnikéw

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Obiad

Zajecia

Przerwa

Zajecia

Koszt inwestycji

DZIEN 1

9:45 - 10:00

10:00 - 11:00

11:00 - 11:15

11:15-13:00

13:00 - 13:45

13:45 - 15:00

15:00 - 15:10

15:10-17:00

DZIEN 2

9:00 - 11:00

11:00 - 11:15

11:15-13:00

13:00 - 13:45

13:45 - 15:00

15:00 - 15:10

15:10 - 16:00

Szkolenie Negocjacje zakupowe

Przy zgtoszeniu do 11 lipca 2025r. obowigzuje cena 1690 zt. Po tym terminie koszt wynosi 2000

zt.

Cena dotyczy jednej osoby i zawiera: udziat w szkoleniu, materiaty szkoleniowe, obiad, przerwy

kawowe, certyfikat ukohczenia

szkolenia*.

Do podanej powyzej kwoty zostanie doliczony VAT w wysokosci 23%.

Potrzebny jest nocleg w miejscu szkolenia?

Kliknij w nazwe hotelu przy terminie szkolenia na naszej stronie internetowej

- nastapi przekierowanie do strony informacyjnej danego hotelu wraz z cenami pokoi.

Dla instytucji budzetowych i pozostatych firm, ktére szkolenie finansujg w ponad 70% z $rodkéw

publicznych,

zwolniona).

Aby uzyskad taka fakture nalezy:

istnieje  mozliwos¢ wystawienia faktury VAT bez podatku VAT (ze stawka

e pokry¢ koszt szkolenia w przynajmniej 70% z $rodkéw publicznych,
e przesta¢ do nas podpisane osSwiadczenie o finansowaniu ustugi szkoleniowej ze Srodkéw

publicznych.
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l ' Szkolenie Negocjacje zakupowe
Wzér oswiadczenia do pobrania

Baza Ustug Rozwojowych (BUR) Polska Agencja Rozwoju Przedsiebiorczosci (PARP)
Jestesmy aktywnym dostawca ustug szkoleniowych poprzez BUR.
Posiadamy uprawnienia do realizacji szkolen dofinansowanych.

Link do profilu dostawcy: https://uslugirozwojowe.parp.gov.pl/wyszukiwarka/dostawca-
uslug/podglad?id=7223

Ustugi do bazy dodajemy w przypadku zainteresowania klienta (na zyczenie).

Chcesz zrealizowad z nami szkolenie dofinansowane przez BUR?

Napisz do nas - dodamy dla Ciebie karte ustugi.

Ariba i Taulia. Progress Project jest zarejestrowanym dostawcg w systemie Ariba oraz Taulia.
Zapraszamy do dodania naszej firmy do swoich dostawcéw w tych systemach:

o] Ariba - Identyfikator Progress Project Ariba Network: AN01053928574
https://discovery.ariba.com/profile/AN01053928574

o Taulia - Kod dostawcy 0000339243 Progress Project Sp. z o0.0.

Informacje dodatkowe

Szkolenie wchodzi w sktad nastepujgcych modutéw. Istnieje mozliwos¢ zgtaszania uczestnictwa

na kazdy z ponizszych wariantéw:

¢ Negocjacje zakupowe, umowy handlowe i zarzadzanie dostawcami - 4 dni
¢ Negocjacje zakupowe i umowy handlowe - 3 dni

e Negocjacje zakupowe i zarzadzanie dostawcami - 3 dni

e Umowy handlowe z pozycji zakupowej - 1 dzieh

e Metody wyboru i oceny dostawcow - 1 dzien

Organizator: Progress Project Sp. z o.o0.
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https://pliki.progressproject.pl/pliki/img/common/oswiadczenie_o_finansowaniu_wzor_13.09.2019.docx
https://uslugirozwojowe.parp.gov.pl/wyszukiwarka/dostawca-uslug/podglad?id=7223
https://discovery.ariba.com/profile/AN01053928574
https://progressproject.pl/szkolenia/negocjacje_zakupowe_umowy_handlowe_i_zarzadzanie_dostawcami
https://progressproject.pl/szkolenia/negocjacje_zakupowe_i_umowy_handlowe
https://progressproject.pl/szkolenia/negocjacje_zakupowe_i_zarzadzanie_dostawcami
https://progressproject.pl/szkolenia/umowy_handlowe_z_pozycji_zakupowej
https://progressproject.pl/szkolenia/metody_wyboru_i_oceny_dostawcow

Szkolenie Negocjacje zakupowe

Kontakt

Zapraszamy do kontaktu,
Progress Project Sp. z o.0.
ul. Sosnowa 35

05-807 Podkowa Les$na

tel.: 22 460 46 00

fax: 22 460 46 04

email: biuro@progressproject.pl
www.progressproject.pl
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Progress . N
p Project Szkolenie Negocjacje zakupowe

Temat szkolenia: Negocjacje zakupowe Termin:

Miasto:

Imie Nazwisko e-mail Stanowisko

IU-I.'}L\)’\,'_I

Osoba zgtaszajaca: Tel:
Email: GSM:
DELTENCLRET IR Nazwa firmy:

ul. Kod pocztowy: Miasto:

NIP: Tel: Nr zam./PO:

Adres korespondencyjny do wysytki faktury: Zgoda na Fakture Elektroniczng: [ 1 TAK[ 1NIE
Email:

Prosze o pomoc przy rezerwacji hoclegu*: Preferowany rodzaj ptatnosci:

[ 1TAK [ 1faktura za nocleg ptatna gotéwka / karta w hotelu

[ TNIE [ ] faktura tgczna za nocleg i szkolenie w pakiecie (jedna pozycja,
23% VAT)

Liczba pokoi: Uwagi (w tym zywieniowe):

1-osobowych:

Data przyjazdu: Data wyjazdu:

2-osobowych:

Data przyjazdu: Data wyjazdu:

* Zaznaczenie TAK jest jednoznaczne z koniecznoscia pokrycia kosztéw noclegu (takze w przypadku anulacji rezerwacji
w terminie krétszym niz 7 dni roboczych lub nieskorzystania z ustugi) oraz wyrazeniem zgody na przekazanie danych
osobowych do hotelu w celu rezerwacji ustug noclegowych.

Opcje dodatkowe:

Metody wyboru i oceny dostawcow x 500 PLN netto = PLN netto

Oswiadczam, ze akceptuje warunki regulaminu*oraz zobowigzuje sie do dokonania optaty w wysokosci:
(liczba uczestnikéw x cena + opcje dodatkowe) X PLN netto + PLN netto = PLN netto
Do podanej powyzej kwoty zostanie doliczony VAT w wysokosci 23%.
na konto: Citi Handlowy nr rachunku: 36 1030 0019 0109 8530 0047 0604
*Regulamin dostepny na ostatniej stronie dokumentu oraz na stronie www.progressproject.pl.

Realizujac cigzacy na nas obowigzek wynikajacy z art. 13 ust. 1 i ust. 2 ogélnego Rozporzadzeniu Parlamentu Europejskiego i Rady (UE) 2016/679 z dnia 27
kwietnia 2016 r. w sprawie ochrony 0séb fizycznych w zwigzku z przetwarzaniem danych osobowych i w sprawie swobodnego przeptywu takich danych oraz
uchylenia dyrektywy 95/46/WE (RODO) z dnia 27 kwietnia 2016 r. informujemy, iz:

1. przetwarzajacym Pani/Pana danych osobowych jest Progress Project Sp. z 0.0. z siedzibg przy ul. Sosnowa 35, 05-807 Podkowa Lesna;

2. Pani/Pana dane osobowe przetwarzane sg w celu przeprowadzenia ustugi szkoleniowej na podstawie art. 6 ust 1 pkt b RODO;

3. odbiorcg Pani/Pana danych osobowych sa trenerzy swiadczacy ustugi szkoleniowe dla naszej firmy oraz podwykonawcy i firmy partnerskie realizujacy

wydarzenia;

4. Pani/Pana dane osobowe nie beda przekazywane poza UE;

5. Pani/Pana dane osobowe bedg przechowywane do czasu uptywu terminéw przedawnienia roszczen wynikajacych z umowy, o ktérej mowa w pkt.2;

6. posiada Pani/Pan prawo dostepu do tresci swoich danych oraz prawo ich sprostowania, usuniecia, ograniczenia przetwarzania, prawo wniesienia

sprze-ciwu wobec przetwarzania, prawo do przenoszenia danych, prawo do cofniecia zgody w dowolnym momencie;

7. ma Pani/Pan prawo wniesienia skargi do organu nadzorczego wfasciwego w sprawach ochrony danych osobowych, gdy uzna Pani/Pan, iz

przetwarzanie danych osobowych Pani/Pana dotyczgcych narusza przepisy ogélnego rozporzadzenia o ochronie danych osobowych z dnia 27 kwietnia

2016 .

8. podanie przez Pania/Pana danych osobowych jest warunkiem zawarcia umowy na ustuge szkoleniowa.
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J _ Szkolenie Negocjacje zakupowe

[ 1Wyrazam zgode na przetwarzanie moich danych osobowych w podanym powyzej zakresie przez Progress Project
Sp. z 0.0. z siedziba przy ul. Sosnowa 35, 05-807 Podkowa Lesna w celu oferowania ustug szkoleniowych.
Przyjmuje do wiadomosci, ze:
1. przetwarzajacym danych osobowych jest Progress Project Sp. z 0.0. z siedzibg przy ul. Sosnowa 35, 05-807 Podkowa Lesna;
2. dane osobowe przetwarzane sg w celu oferowania ustug szkoleniowych na podstawie art. 6 ust 1 pkt a RODO;
3. odbiorcg danych osobowych sg trenerzy swiadczacy ustugi szkoleniowe dla Progress Project Sp. z 0.0. oraz podwykonawcy i firmy partnerskie
realizujgcy wydarzenia;
4. dane osobowe nie beda przekazywane poza UE
5. dane osobowe beda przechowywane przez okres prowadzenia przez Progress Project Sp. z 0.0. szkolen z interesujgcej mnie dziedziny;
6. posiadam prawo dostepu do tresci swoich danych oraz prawo ich sprostowania, usuniecia, ograniczenia przetwarzania, prawo wniesienia sprzeciwu
wobec przetwarzania, prawo do przenoszenia danych, prawo do cofniecia zgody w dowolnym momencie;
7. mam prawo wniesienia skargi do organu nadzorczego wtasciwego w sprawach ochrony danych osobowych, gdy uzna Pani/Pan, iz przetwarzanie
danych osobowych Pani/Pana dotyczacych narusza przepisy ogélnego rozporzadzenia o ochronie danych osobowych z dnia 27 kwietnia 2016 r.

1. Warunkiem uczestnictwa w szkoleniu jest przestanie do Progress Project podpisanej karty
zgtoszeniowej na e-mail zapisy@progressproject.pl, faksem na nr 22 460 46 04 lub wypetnienie

formularza zgtoszeniowego online https://progressproject.pl/szkolenia/rejestracja.

2. Otrzymanie przez Organizatora karty zgtoszeniowej jest réwnoznaczne z zawarciem umowy
pomiedzy Progress Project, a Zamawiajgcym i oznacza akceptacje niniejszego regulaminu.

3. W ciggu 2 dni roboczych od dostarczenia Progress Project wypetnionej karty zgtoszeniowej,
Zamawiajacy otrzyma droga e-mail potwierdzenie wpisania na liste uczestnikéw wybranej ustugi.
Na co najmniej 4 dni robocze przed terminem szkolenia Zamawiajacy otrzyma oficjalne
potwierdzenie uczestnictwa/ rezerwacji noclegdw (zgodnie z zaméwieniem). W przypadku
nieotrzymania potwierdzenia, prosimy o kontakt telefoniczny pod nr 22 460 46 00.

4. Progress Project zastrzega sobie prawo do odwotania terminu szkolenia najpéZniej na 4 dni przed
planowang datg jego rozpoczecia, informujac o tym Zamawiajgcego za posrednictwem poczty
elektronicznej. W przypadku skorzystania z powyzszego prawa, Progress Project nie ponosi
odpowiedzialnosci za jakiekolwiek koszty dodatkowe poniesione przez Zamawiajgcego, w tym w
szczegllnosci koszty zwigzane 2z rezerwacja transportu lub noclegu dokonane przez
Zamawiajacego we wtasnym zakresie i przed wskazanym terminem.

5. W przypadku zgtoszenia przez Zamawiajacego checi rezerwacji noclegu za posrednictwem
Progress Project, rezerwacja moze obejmowac dowolny okres mieszczacy sie w maksymalnym
przedziale czasowym od dnia poprzedzajacego rozpoczecie szkolenia do ostatniego dnia jego
trwania. Progress Project nie dokonuje rezerwacji noclegéw poza wskazanym zakresem
czasowym.

6. Hotele wskazane na stronie internetowej jako przypisane do konkretnego szkolenia majg charakter
wytacznie rekomendacyjny i nie stanowig gwarancji miejsca realizacji szkolenia. Istnieje wysokie
prawdopodobienstwo, ze szkolenie odbedzie sie w jednym z tych hoteli, jednak ostateczne
potwierdzenie lokalizacji nastepuje najpdZniej na 4 dni przed planowanym terminem rozpoczecia
szkolenia. Progress Project nie ponosi odpowiedzialnosci za koszty poniesione przez
Zamawiajacego w zwigzku z wczesniejszym dokonaniem rezerwacji noclegu w hotelu, ktéry
ostatecznie nie zostanie wskazany jako miejsce realizacji szkolenia.

7. Zamawiajgcy na podstawie otrzymanej faktury pro-forma, zobowigzany jest do dokonania optaty
najpdzniej na 7 dni roboczych przed rozpoczeciem szkolenia. Niewptacenie nie jest rébwnoznaczne
z rezygnacjg ze szkolenia.

8. Najpdzniej 7 dni roboczych po zrealizowanym szkoleniu Progress Project wystawi i przesle
Zamawiajgcemu fakture VAT.

9. Bezkosztowa anulacja zamoOwienia moze nastagpi¢ wytacznie w formie pisemnej, nie pdzniej niz 7
dni roboczych przed rozpoczeciem ustugi. Wéwczas Organizator zobowigzuje sie do zwrotu 100%
optaconej kwoty. Po uptywie tego terminu Zamawiajacy zobowigzuje sie pokry¢ 100% wartosci
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J _ Szkolenie Negocjacje zakupowe

zaméwienia. Nieodwotanie zgtoszenia powoduje obcigzenie petnymi kosztami udziatu. Istnieje
mozliwos$¢ zmiany uczestnika szkolenia na innego pracownika firmy.

10. Noclegi nie sg wliczone w cene szkolenia. Klient optaca nocleg wczesniej zarezerwowany za
posrednictwem Progress Project gotéwka/karta na miejscu w hotelu. Organizator, zgodnie z
zamoéwieniem Zamawiajgcego, moze zakupic¢ noclegi i refakturowac je, dodajac koszt noclegéw do
kosztu szkolenia i fakturowaé to jedng pozycjg opodatkowang 23 % VAT (sprzedaz w pakiecie).
Bezkosztowe odwotanie zaméwionego noclegu moze nastgpi¢ nie pdzniej niz 7 dni roboczych
przed planowanym zakwaterowaniem w hotelu. W innym przypadku Zamawiajacy zobowigzany
jest do pokrycia petnych kosztéw ustugi hotelowe;j.

11. W ramach oferty Progress Project czes$¢ szkolen odbywa sie w formie wydarzeh specjalnych
(eventéw), w ktérych poza szkoleniem organizowana jest réwniez impreza dla uczestnikéw.
Impreza ta stanowi dodatkowy, nieodptatny element wydarzenia, oferowany przez Progress
Project. Z uwagi na fakt, iz jest to ustuga nieodptatna, nie podlega ona reklamacji ani roszczeniom
ze strony Zamawiajgcego. Eventy organizowane przez Progress Project sg regularnie publikowane

pod linkiem: https://progressproject.pl/eventy.

12. W przypadku odwotania szkolenia przez Progress Project, organizator zobowigzuje sie zwrécic
petng wptacong przez Zamawiajgcego kwote.

13. Reklamacje na ustugi Progress Project przyjmowane sg pod adresem biuro@progresspoject.pl.
Reklamacje rozpatrywane sg do 7 dni roboczych.

14. Progress Project zastrzega sobie prawo do zmian w programie szkolenia.

15. Zwroty srodkéw. W przypadku gdy szkolenie zostanie odwotane lub uczestnisk zrezygnuje z
uczestnictwa (w terminie zezwalajgcym na zwrot Srodkéw wptaconych) zwrot Srodkéw na konto
nasteppuje do 90 dni.

Pieczec firmowa: Podpis:

Organizator: Progress Project Sp. z o.o0.

ul. Sosnowa 35, 05-807 Podkowa Lesna NIP: 525-238-26-47 Tel. 22 460 46 00 Fax. 22 460 46 04

Nr konta: 36 1030 0019 0109 8530 0047 0604 www.progressproject.pl biuro@progressproject.pl
Copyright 2025 by Progress Project Sp. z 0.0. All Rights Reserverd.
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